PIL

A educacion es la fuente del crecimiento
humano para el éxito

O SUPERIOR EN
CADEOQO Y VENTAS

PERIODO 1

PRE- CLAVE ASIGNATURA
REQUISITOS

ADM-113 ADMINISTRACION DE EMPRESAS | 3 2 2
FIL-114 ORIENTACION Y UNIVERSIDAD SALUDABLE 1 1 0

HIST-120 HISTORIA SOCIAL DOMINICANA 2 2 0
LET-111 LETRAS | 3 2 2

MAT-112 MATEMATICAS | 4 2 4
VEN-121 TECNICAS DE VENTAS | 3 2 2
16 11 10

PERIODO 2
PRE- CLAVE ASIGNATURA

REQUISITOS

ADM-113 ADM-123 | ADMINISTRACION DE EMPRESAS Il 3 2 2
ECN-259 ECONOMIA GENERAL 3 2 2
LET-111 LET-121 LETRAS Il 3 2 2
MAT-112 MAT-122 MATEMATICAS 1 4 2 4
VEN-121 VEN-131 TECNICAS DE VENTAS I 3 2 2
16 | 10 | 12
PERIODO 3
PRE- CLAVE ‘ ASIGNATURA CR. | HT. | HP
REQUISITOS
ADM-123 ADM-134 | ADMINISTRACION DE VENTAS | 3 2 2
INF-129 TICS APLICADAS 4 2 4
LET-121 LET-171 REDACCION DE INFORMES Y DE NEGOCIOS 2 2 1
MAT-122 MAT-132 MATEMATICAS FINANCIERAS 4 2 3
MER-125 MERCADEQ | 3 2 2
16 | 10 | 12
PERIODO 4
PRE- CLAVE ‘ ASIGNATURA CR. HT. | HP
REQUISITOS
ADM-134 ADM-237 | ADMINISTRACION DE VENTAS II 3 2 2
ADM-123 ADM-238 | ADMINISTRACION FINANCIERA 3 2 2
CON-118 CONTABILIDAD | 4 2 4
MER-125 MER-135 MERCADEQ I 3 2 2
MER-125 MER-145 COMPORTAMIENTO Y ATENCION AL CONSUMIDOR 2 1 2
15 9 12
PERIODO 5
PRE- CLAVE ASIGNATURA CR. | HT. | HP
REQUISITOS ‘
ADM-143 | EVALUACION DEL REND. DEL VENDEDOR 3 2 2
CON-118 CON-128 CONTABILIDAD II 4 2 4
MAT-122 EST-249 ESTADISTICA | 3 2 2
VEN-131 MER-164 TECNICAS Y TALLER DE PROMOCION 3 2 2
SOC-111 SOCIOLOGIA 2 1 2
15 9 12
PERIODO 6
PRE- CLAVE ‘ ASIGNATURA CR.  HT.  HP
REQUISITOS
CON-128 CON-185 CONTABILIDAD DE COSTOS 4 2 4
ECN-259 ECN-430 ANALISIS ECONOMICO Y GLOBALIZACION 3 2 2
EST-249 EST-259 ESTADISTICA II 4 3 2
MER-174 PUBLICIDAD 3 2 2
SOC-150 ESPIRITU EMPRENDEDOR 2 1 2
16 | 10 | 12




TOTALES FINALES

TITULO QUE SE OTORGA TECNICO SUPERIOR EN
MERCADEO Y VENTAS
TOTAL DE CREDITOS 94
TOTAL DE HORAS
TOTAL DE HARAS TEORICAS 59
TOTAL HORAS PRACTICAS 70
TOTAL DE ASIGNATURAS 31




